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FORMATION INTENSIVE DE VENTE INTERNET 

(ASL Boot Camp)
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Des détaillants à travers le Canada tout comme vous vantent les résultats de ventes internet obtenus, entre autres, grâce à notre méthode. Vous et votre personnel apprendrez à: 

1. Générez plus d’achalandage pour votre équipe de vente, à partir des appels téléphoniques, des clients en salle de montre, et des prospects provenant d’internet 

2. Concluez la vente dans une proportion minimale de 25% des prospects provenant d’internet

3. Augmentez votre profit brut moyen sur les ventes provenant d’internet 
4. Réduisez vos dépenses de publicité
Nous vous aiderons à évaluer l’efficacité ou l’inefficacité des processus actuels en salle de montre. Vos attentes face à l’internet augmenteront: plutôt que de représenter une source de dépenses publicitaires additionnelles, l’internet peut devenir une source d’achalandage et de profit élevés. Cette formation vous aide à obtenir de meilleurs résultats, peu importe le fournisseur de votre site web et de vos outils de vente en ligne.

S’adresse aux: Détaillant en titre, directeur général, directeurs commerciaux, directeurs des ventes, représentants des ventes internet, personnel du centre d’affaires

	Jour 1: L’itinéraire du représentant: le cheminement pour atteindre des résultats concrets de ventes par internet  

	· Survol des ventes de véhicules par internet

· Pourquoi les détaillants échouent sur le net 

· Comment mesurer et gérer le processus de vente internet 

· Rôles & responsabilités au sein du processus de vente internet 

· Comprendre la clientèle internet 

· Élevez vos attentes 

· Mettre sur pied un département de ventes internet 

· Mise en marché en ligne efficace 
	· Comment générer plus de prospects 

· Ce qui rebute les clients internautes 

· Un processus de vente internet éprouvé 

· Dossier de témoignages électronique 

· Le contact initial

· Gérer les prospects internet 

· Les meilleures pratiques en matière de courriels 

· Comment faire oublier le prix au client et vendre à meilleur profit 

	Jour 2: Dépensez moins, empochez plus, à l’aide de publicité ciblée et de processus de vente en salle de montre simples  

	· Survol des ventes de véhicules par internet

· Pourquoi les efforts de ventes internet échouent 

· Comment mesurer et gérer votre marketing internet 

· Rôles & responsabilités pour un marketing en ligne efficace 

· Comment les détaillants gagnent, puis perdent les clients internet 

· Publicité en ligne et hors ligne 

· Mesurez l’impact de votre marketing à l’aide des outils statistiques du web 

· Réduisez les coûts d’acquisition de client

· Marketing des moteurs de recherche
	· Ressources marketing gratuites 

· Comment les concessionnaires perdent la bataille de la marque 

· Comment établir une marque en ligne forte et compétitive  

· Amener chaque visiteur du site web à faire des affaires

· Modèles de rémunération 

· À la recherche de prospects 

· Travailler en mode de financement non conventionnel 

· Outils et processus de la salle de montre 

· Pistes de conversations téléphoniques 


Pour information sur les dates et emplacements des prochains évènements visitez: http://www.aslinternet.com/training
	Partie #1 – Formulaire d’adhésion aux formations intensives 


1: Informations relatives au détailant

 Détaillant adhérent: __________________________________________________________________________

 Adresse:_________________________________________________ Ville:________________________________ 

 Province:__________  Code Postal:______________  Courriel: _________________________________________

 Téléphone:  (________) __________________________     Fax:  (________) _____________________________

2: Frais d’adhésion (la TPS sera ajoutée à tous les prix)

	(
	Adhésion de 12 mois aux formations intensives 
	Tarif 

	
	Tarif d’adhésion mensuel (Carte de credit requise)
	$199

	
	Tarif d’adhésion prépayée d’un an 
	$2,149


3: Conditions d’adhésion 

Selon les termes et conditions stipulés aux présentes, ASL Internet s’engage à offrir au détaillant adhérent la possibilité d’envoyer un nombre illimité d’employés, à un nombre illimité de sessions de formations intensives de vente par internet ASL, selon les disponibilités. Le détaillant accepte que seulement les employés permanents rémunérés, travaillant sur les lieux de travail du détaillant adhérent assisteront à la formation intensive de vente par internet d’ASl. Le détaillant adhérent s’engage à défrayer les dépenses additionnelles, incluant sans y être limitées les frais de voyagement, d’hébergement et de repas. Le détaillant adhérent consent à soit défrayer les frais d’adhésion mensuelle pour une période de douze mois, ou les frais d’adhésion annuelle, tels que décrits ci-haut. 

Terme: Le terme de cette adhésion est d’une durée d’un an, débutant le premier jour du mois suivant la signature de cette adhésion ou le premier jour du mois durant lequel le détaillant adhérent assiste initialement à une session  de formation intensive de vente internet selon la présente adhésion. 

Renouvellement:  Le détaillant adhérent accepte le renouvellement automatique de l’adhésion aux formations intensives de vente par internet ASL. ASL facturera les frais de renouvellement d’adhésion au détaillant adhérent. ASL Internet se resserve le droit de majorer les frais d’adhésion au moyen d’un avis de renouvellement, 30 jours avant la date de renouvellement 

Fin de l’adhésion et annulation: ASL Internet se réserve le droit de mettre fin à l’adhésion du détaillant adhérent à n’importe quel moment au moyen d’un avis écrit de 30 jours. Le cas échéant, le détaillant adhérent aura droit à un remboursement au pro-rata, à partir de la date d’annulation jusqu’à la date de renouvellement. L’adhérent n’est pas tenu de renouveler son adhésion, mais doit soumettre un avis d’annulation au moins 30 jours avant la date de renouvellement de l’adhésion. Dans le cas où l’adhérent annule son adhésion, il n’a droit à aucun remboursement des frais d’adhésion.

Consentement: Je m’engage à payer immédiatement les frais d’adhésion. Je suis pleinement autorisé à représenter le détaillant adhérent, et autorisé à signer au nom de cette dernière. J’ai pris connaissance des conditions d’annulation figurant sur le présent document.


  Nom: ____________________________________________ Titre: ____________________________________


Lettres moulées svp





  Date: _________/________/________ Signature: __________________________________________________

4: Informations relatives au paiement (le paiement doit être reçu avant que le détaillant ne puisse assister à la formation)

 Visa     MasterCard     Signature du titulaire de la carte: ___________________________________________

 No de la carte de crédit:  ___________/ __________ / __________/ __________    Date d’expiration: ___/ ___

Nom de titulaire de la carte: ______________________________ Code de vérification (CVV2/CVC2/CID) #______
En fournissant votre carte de crédit, vous autorisez ASL Internet à facturer tous les frais, taxes, et autres montants dus aux termes de cette adhésion. Cette autorisation demeurera valide jusqu’à ce que le détaillant adhérent transmette par avis écrit une demande d’annulation à ASL Internet, selon les termes et conditions d’annulation.
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	Partie #2 – Formulaire d’inscription à une session de formation intensive (pour membres adhérents seulement)


1: Informations relatives au détaillant
Date: ______________________ Nom d’affaires: _________________________________________________________           








Personne ressource de la concession: ___________________________________________________________________           






Prénom                             


          Nom

Courriel: _____________________________________________ Téléphone: (________) _________________________

2: Informations relatives aux participants

Participant #1 
Date de la formation: ______________________ Ville:_______________________ Jour 1    Jour 2 

 M.    Mme  Nom: ___________________________________________________________________________

                      


Prénom                             


          Nom

Titre: ___________________________________ Adresse: ________________________________________________ 

Ville:____________________________________________  Province:_____________ Code Postal:________________  

Courriel: ____________________________________________ Téléphone: (________) _________________________

Participant #2
Date de la formation: ______________________ Ville:_______________________ Jour 1    Jour 2 

 M.    Mme  Nom: ___________________________________________________________________________

                      


Prénom                             


          Nom

Titre: ___________________________________ Adresse: ________________________________________________ 

Ville:____________________________________________  Province:_____________ Code Postal:________________  

Courriel: ____________________________________________ Téléphone: (________) _________________________

Participant #3 
Date de la formation: ______________________ Ville:_______________________ Jour 1    Jour 2 

 M.    Mme  Nom: ___________________________________________________________________________

                      


Prénom                             


          Nom

Titre: ___________________________________ Adresse: ________________________________________________ 

Ville:____________________________________________  Province:_____________ Code Postal:________________  

Courriel: ____________________________________________ Téléphone: (________) _________________________

	Retourner par télécopieur au 888-314-1446


